
Analyse der Philip Morris International
Inc Common Stock (PM)

Zusammenfassung

Diese Analyse bietet einen umfassenden Überblick über die Philip Morris International
Inc Common Stock (PM) aus der Perspektive eines Wachstumsinvestors mit langfristigem
Anlagehorizont. Die Analyse umfasst Unternehmensübersicht, Finanzdaten,
Marktstimmung, technische Analyse, Wettbewerbsvergleich, Wachstumspotenzial und
Anlageempfehlungen.

Unternehmensübersicht

Philip Morris International (PMI) ist ein führender internationaler Tabakkonzern mit
Hauptsitz in Stamford, Connecticut, der an der New Yorker Börse unter dem Kürzel PM
gelistet ist. Das Unternehmen baut seine Zukunft auf dem Ersatz von Zigaretten durch
rauchfreie Produkte auf, die zwar nicht risikofrei sind, aber eine bessere Alternative zum
Zigarettenrauchen darstellen.

PMI ist in über 180 Märkten weltweit tätig, mit Ausnahme der USA, die von Altria bedient
werden. Das Unternehmen beschäftigt weltweit etwa 83.100 Mitarbeiter und ist
besonders stark in der EU, Osteuropa, dem Nahen Osten, Afrika und Asien vertreten.

Die Transformation zu rauchfreien Produkten stellt die größte Veränderung in der
Geschichte des Unternehmens dar. Unter der Führung von CEO Jacek Olczak hat PMI
über 14 Milliarden Dollar in die Entwicklung und Vermarktung von rauchfreien
Produkten investiert. Das Ziel des Unternehmens ist es, bis 2030 mehr als zwei Drittel
des Nettoumsatzes aus dem rauchfreien Geschäft zu erzielen, wobei dieser Anteil aktuell
bereits bei 42% liegt.

Finanzdaten

Finanzielle Leistung

Philip Morris International hat im ersten Quartal 2025 eine starke Performance gezeigt,
mit einem Wachstum des verwässerten Gewinns pro Aktie von 24,6% auf 1,72 USD. Der



bereinigte verwässerte Gewinn pro Aktie stieg um 12,7% auf 1,69 USD und um 17,3%
ohne Währungseffekte.

Das rauchfreie Geschäft des Unternehmens, das 42% des Gesamtumsatzes und 44% des
Bruttogewinns ausmacht, setzte seine starke Dynamik mit einem Anstieg der
Liefermengen um 14,4%, der Nettoumsätze um 15,0% (20,4% organisch) und des
Bruttogewinns um 27,7% (33,1% organisch) fort.

Die Gesamtliefermengen stiegen um 3,9% auf 187,8 Milliarden Einheiten, während der
Nettoumsatz um 5,8% (10,2% organisch) auf 9,3 Milliarden USD und der Bruttogewinn
um 11,8% (16,0% organisch) auf 6,3 Milliarden USD zunahm.

PMI weist robuste Gewinnmargen auf (Bruttogewinnmarge von 64,81%, operative Marge
von 35,38%) und generiert stabile Cashflows, die sowohl Dividenden als auch
Investitionen in Wachstumsbereiche unterstützen.

Marktstimmung

Analystenbewertungen

Laut MarketBeat, basierend auf 11 Wall-Street-Analysten, die in den letzten 12 Monaten
Bewertungen für Philip Morris International abgegeben haben, hat die Aktie ein
Konsensrating von "Moderate Buy" (Moderater Kauf). Von den 11 Analysten haben 1 eine
Halten-Bewertung und 10 eine Kaufen-Bewertung für PM abgegeben.

Das durchschnittliche 12-Monats-Kursziel für Philip Morris International liegt bei 169,20
USD. Das höchste Kursziel beträgt 205,00 USD, während das niedrigste Kursziel bei
135,00 USD liegt. Das durchschnittliche Kursziel stellt einen prognostizierten Rückgang
von -5,06% gegenüber dem aktuellen Kurs von 178,23 USD dar.

ESG-Bewertungen

Philip Morris International hat von verschiedenen ESG-Rating-Anbietern Bewertungen
erhalten:

Sustainalytics: PMI hat ein ESG-Risiko-Rating von 26,8, was es als Unternehmen
mit mittlerem Risiko einstuft.
S&P Global: Das Unternehmen wurde in den Dow Jones Sustainability World Index
aufgenommen und erzielte 85 von 100 Punkten im S&P Global Corporate
Sustainability Assessment (CSA) 2023, was einen signifikanten Anstieg von 21
Punkten seit der ersten Teilnahme darstellt.
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Moody's: Moody's hat die A2-Ratings von Philip Morris International Inc. bestätigt,
mit einem stabilen Ausblick.

Technische Analyse

Preisanalyse

Der aktuelle Aktienkurs von Philip Morris International liegt bei etwa 178 USD, was sich
in der oberen Hälfte der 52-Wochen-Handelsspanne befindet. Dies deutet auf eine
relative Stärke der Aktie hin.

Technische Indikatoren

Die technische Analyse zeigt, dass Philip Morris International derzeit gemischte
technische Signale aufweist. Langfristig ist der Trend jedoch positiv, unterstützt durch
die erfolgreiche Transformation des Unternehmens zu rauchfreien Produkten.

Unterstützungs- und Widerstandsniveaus

Die wichtigsten Unterstützungs- und Widerstandsniveaus basieren auf den 52-Wochen-
Hochs und -Tiefs sowie auf jüngsten Preisbewegungen. Anleger sollten diese Niveaus im
Auge behalten, um potenzielle Ein- und Ausstiegspunkte zu identifizieren.

Vergleich mit Wettbewerbern

Marktposition und Marktanteile

Philip Morris International (PMI) ist einer der führenden Tabakkonzerne weltweit. Laut
aktuellen Daten von CSIMarket für das erste Quartal 2025 hält PMI einen Marktanteil von
66,62% in seinem Segment, während der nächstgrößte Konkurrent Altria Group einen
Anteil von 30,88% aufweist.

Eine Analyse von Tobacco Tactics zeigt, dass PMI im Jahr 2020 in 38 von 90 untersuchten
Märkten den höchsten Zigarettenmarktanteil hatte. Der nächste Wettbewerber, British
American Tobacco (BAT), führte in 24 Ländern, gefolgt von Japan Tobacco International
(JTI) mit 8 Ländern und Imperial Brands mit 6 Ländern.
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Wachstum und Transformation

Ein wesentlicher Unterschied zwischen PMI und seinen Wettbewerbern liegt in der
Geschwindigkeit und dem Umfang der Transformation hin zu rauchfreien Produkten:

Philip Morris International: PMI hat die aggressivste Transformationsstrategie mit
dem Ziel, bis 2030 mehr als zwei Drittel des Nettoumsatzes aus dem rauchfreien
Geschäft zu erzielen (aktuell 42%).

British American Tobacco: BAT verfolgt ebenfalls eine Transformation zu "A Better
Tomorrow" mit dem Ziel, bis 2030 50% des Umsatzes aus nicht-brennbaren
Produkten zu erzielen, liegt aber im Vergleich zu PMI zurück.

Japan Tobacco: JTI hat seine Präsenz im Bereich der erhitzten Tabakprodukte
verstärkt, insbesondere in Japan, bleibt aber hinter PMI und BAT zurück.

Imperial Brands: Hat seine Strategie für Next Generation Products nach
anfänglichen Misserfolgen überarbeitet und verfolgt nun einen vorsichtigeren
Ansatz mit Fokus auf Schlüsselmärkte.

Bewertung aus Wachstumsinvestorensicht

Innerer Wert

Die Bewertung des inneren Werts von Philip Morris International (PMI) basiert auf einer
Analyse der zukünftigen Cashflows, der Wachstumsaussichten und der Kapitalrendite
des Unternehmens.

Die DCF-Analyse deutet darauf hin, dass PMI derzeit leicht überbewertet sein könnte,
wenn man konservative Wachstumsannahmen zugrunde legt. Allerdings könnte der
Markt die Transformation des Unternehmens zu rauchfreien Produkten und das damit
verbundene langfristige Wachstumspotenzial noch nicht vollständig eingepreist haben.

Wachstumspotenzial

Das Wachstumspotenzial von Philip Morris International basiert auf mehreren
Schlüsselfaktoren:

Transformation zu rauchfreien Produkten: PMI hat sich das ambitionierte Ziel
gesetzt, bis 2030 mehr als zwei Drittel seines Nettoumsatzes aus dem rauchfreien
Geschäft zu erzielen. Aktuell liegt dieser Anteil bei 42%, was bereits eine
beeindruckende Transformation darstellt.
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Geografische Expansion: PMIs rauchfreie Produkte sind bereits in 95 Märkten
verfügbar, wobei ein Multi-Kategorie-Portfolio in 46 Märkten eingesetzt wird.

Produktinnovation und -diversifizierung: PMI investiert kontinuierlich in
Forschung und Entwicklung, um sein Portfolio an rauchfreien Produkten zu
erweitern und zu verbessern.

Margenverbesserung: Die rauchfreien Produkte von PMI weisen tendenziell
höhere Margen auf als traditionelle Zigaretten.

Risikofaktoren

Trotz des erheblichen Wachstumspotenzials ist die Investition in Philip Morris
International mit verschiedenen Risiken verbunden:

Regulatorische Risiken: Die Tabak- und Nikotinindustrie unterliegt weltweit
strengen Regulierungen.

Wettbewerbsrisiken: Zunehmender Wettbewerb im Bereich der rauchfreien
Produkte könnte zu Preisdruck führen.

Technologische Risiken: Es besteht das Risiko, dass Wettbewerber überlegene
Technologien entwickeln.

ESG-Risiken: Trotz der Bemühungen um eine Transformation bleibt PMI ein
Tabakunternehmen, was es für ESG-orientierte Investoren problematisch macht.

SWOT-Analyse

Stärken

Führende Marktposition: PMI ist in 38 von 90 untersuchten Märkten Marktführer
und hält einen signifikanten Marktanteil in seinem Segment (66,62% laut CSIMarket
für Q1 2025).

Erfolgreiche Transformation zu rauchfreien Produkten: Mit einem Anteil von
42% am Gesamtumsatz und 44% am Bruttogewinn aus rauchfreien Produkten ist
PMI führend in der Branchentransformation.

Starke Finanzkennzahlen: PMI weist robuste Gewinnmargen auf und generiert
stabile Cashflows.
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Umfangreiche F&E-Investitionen: Das Unternehmen hat über 14 Milliarden USD
in die Entwicklung und wissenschaftliche Validierung von rauchfreien Produkten
investiert.

Geografische Diversifizierung: PMI ist in über 180 Märkten weltweit tätig.

Schwächen

Abhängigkeit vom traditionellen Tabakgeschäft: Trotz der erfolgreichen
Transformation stammen noch immer 58% des Umsatzes aus dem traditionellen
Zigarettengeschäft.

Regulatorische Beschränkungen: PMI unterliegt strengen Regulierungen in Bezug
auf Marketing, Verkauf und Besteuerung seiner Produkte.

ESG-Bedenken: Als Tabakunternehmen ist PMI für ESG-orientierte Investoren
problematisch.

Währungsrisiken: Als global tätiges Unternehmen ist PMI Währungsschwankungen
ausgesetzt.

Chancen

Weiteres Wachstum im Bereich rauchfreier Produkte: Das rauchfreie Geschäft
von PMI wächst mit zweistelligen Raten.

Expansion in neue Märkte: PMI hat noch Potenzial für die weitere geografische
Expansion seiner rauchfreien Produkte.

Produktinnovation und -diversifizierung: Neben IQOS hat PMI auch in den
Bereichen E-Zigaretten (VEEV) und Nikotinbeutel (ZYN) Fortschritte gemacht.

Margenverbesserung: Mit zunehmendem Anteil der rauchfreien Produkte am
Gesamtumsatz besteht Potenzial für eine weitere Verbesserung der
Gesamtmargen.

Risiken

Verschärfung der Regulierung für rauchfreie Produkte: Regierungen könnten
neue Vorschriften für erhitzten Tabak, E-Zigaretten und Nikotinbeutel einführen.

Intensivierung des Wettbewerbs: Wettbewerber wie British American Tobacco
intensivieren ihre Bemühungen im Bereich rauchfreier Produkte.
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Technologische Disruption: Neue Technologien oder Produktinnovationen
könnten die aktuelle Marktposition von PMI gefährden.

Gesundheitsbedenken: Obwohl rauchfreie Produkte als potenziell weniger
schädlich gelten, bestehen weiterhin Gesundheitsbedenken.

Anlagethese

Philip Morris International (PMI) befindet sich in einer einzigartigen Position innerhalb
der Tabakindustrie. Das Unternehmen kombiniert die Stabilität und Cashflow-
Generierung eines traditionellen Tabakkonzerns mit dem Wachstumspotenzial eines
Unternehmens, das sich erfolgreich in einem transformativen Prozess befindet.

Die zentrale These für eine Investition in PMI basiert auf drei Hauptsäulen:

Erfolgreiche Transformation zu rauchfreien Produkten: PMI hat sich als Vorreiter
bei der Transformation von traditionellen Zigaretten zu potenziell
risikoreduzierenden Alternativen positioniert.

Attraktives Finanzprofil mit Wachstum und Ertrag: PMI bietet eine seltene
Kombination aus Wachstum, Ertrag und relativer Stabilität.

Führende Marktposition mit Wettbewerbsvorteilen: PMI verfügt über mehrere
nachhaltige Wettbewerbsvorteile, die seine langfristige Marktposition stärken.

Empfehlungen für verschiedene Anlegertypen

Für Wachstumsinvestoren

Empfehlung: Kaufen

Wachstumsinvestoren sollten PMI als langfristige Position in Betracht ziehen, da das
Unternehmen ein überdurchschnittliches Wachstumspotenzial im Vergleich zur
Gesamtbranche bietet. Die erfolgreiche Transformation zu rauchfreien Produkten, die
bereits 42% des Umsatzes ausmachen und mit zweistelligen Raten wachsen, bietet
erhebliches Potenzial für zukünftiges Wachstum.

Für Einkommensinvestoren

Empfehlung: Kaufen

Mit einer attraktiven Dividendenrendite von etwa 5,0-5,5% und einer stabilen
Dividendenhistorie bietet PMI für Einkommensinvestoren eine überzeugende
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Anlagemöglichkeit. Die Dividende von 1,35 USD pro Quartal (5,40 USD jährlich) wird
durch stabile Cashflows unterstützt.

Für Value-Investoren

Empfehlung: Halten

Mit einem KGV von etwa 17-18x wird PMI mit einem leichten Aufschlag gegenüber dem
Branchendurchschnitt (ca. 15-16x) gehandelt, was die führende Position bei der
Transformation zu rauchfreien Produkten und das höhere erwartete Wachstum
widerspiegelt.

Für ESG-orientierte Investoren

Empfehlung: Meiden

Trotz der Bemühungen um eine Transformation zu potenziell weniger schädlichen
Produkten bleibt PMI ein Tabakunternehmen, was es für streng ESG-orientierte
Investoren problematisch macht. Viele ESG-Fonds und -Mandate schließen
Tabakunternehmen kategorisch aus.

Für langfristige Investoren

Empfehlung: Kaufen

Für langfristig orientierte Investoren bietet PMI eine attraktive Kombination aus
Wachstum, Ertrag und relativer Stabilität. Die erfolgreiche Transformation zu rauchfreien
Produkten, die führende Marktposition und die starken Finanzkennzahlen positionieren
das Unternehmen gut für langfristigen Erfolg.

Gesamtfazit

Philip Morris International befindet sich in einer Phase der Transformation, die das
Unternehmen von einem traditionellen Tabakkonzern zu einem innovativen Anbieter
von rauchfreien Produkten entwickelt. Diese Transformation bietet erhebliches
Wachstumspotenzial und differenziert PMI von vielen Wettbewerbern in der Branche.

Die Kombination aus führender Marktposition, starken Finanzkennzahlen,
überdurchschnittlichem Wachstumspotenzial und attraktiver Dividendenrendite macht
PMI zu einer interessanten Anlagemöglichkeit für verschiedene Investorentypen,
insbesondere für Wachstums-, Einkommens- und langfristig orientierte Investoren.



Die Hauptrisiken liegen im regulatorischen Bereich, im zunehmenden Wettbewerb und
in der Abhängigkeit vom Erfolg der Transformation zu rauchfreien Produkten. Investoren
sollten diese Risiken gegen die potenziellen Chancen abwägen und ihre Position
entsprechend dimensionieren.

Insgesamt bietet PMI ein attraktives Risiko-Rendite-Profil für Investoren, die bereit sind,
die branchenspezifischen Risiken zu akzeptieren, und die an das langfristige Potenzial
der Transformation zu rauchfreien Produkten glauben.

Quellen

Philip Morris International Offizielle Website: https://www.pmi.com/
Philip Morris International Quartalsergebnisse Q1 2025: https://www.pmi.com/
media-center/press-releases/press-details?newsId=28756
MarketBeat Analystenbewertungen: https://www.marketbeat.com/stocks/NYSE/
PM/forecast/
CSIMarket Marktanteilsdaten: https://csimarket.com/stocks/
competitionSEG2.php?code=PM
Tobacco Tactics Marktanalyse: https://www.tobaccotactics.org/article/philip-
morris-international/
Sustainalytics ESG-Risiko-Rating: https://www.sustainalytics.com/esg-rating/
philip-morris-international-inc/1014447427
S&P Global ESG-Score: https://www.spglobal.com/esg/scores/results?cid=4913068
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